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A entrada num escritério de
advogados pode ser uma
experiéncia intimidatéria?
Pode. Em Luanda, as boas
vindas sdo dadas por um se-
guranca de metralhadora
em punho. Nada que afecte
o clima de negocios. E as-
sim, por exemplo, no escri-
torio da Cremades Calvo-
Sotelo, Siqueira Castro e
Nobre Guedes em associa-
¢do com Moniz Brito e Pau-
lo Antunes (parceiro local),
num dos mais distintos lo-
cais da capital angolana, o
Bairro Azul. “A realidade
angolana é muito diferente
da nossa, mas ¢ uma terra
onde hd muita adrenalina
nos negocios”, diz Luis No-
bre Guedes. “Temos de es-
tar onde os nossos clientes
estdo, e 0s nossos clientes
vAo estar mais no estrangei-
ro do que em Portugal”. E
estas, nao sao palavras ocas,
bastando ver o aumento ex-
ponencial que as exporta-
¢Oes portuguesas para 0O
Brasil e Angola tém sofrido
(ver caixas) nos ultimos
quatro anos. Dai que o0s es-
critorios apostem em seguir
arotado investimento.

“Dada a situag¢ao do merca-
do nacional, achamos que
deviamos seguir a estraté-
gia das maiores empresas
portuguesas: a internacio-
nalizacdo”. O retrato é feito
por Vitor Marques da Cruz,
socio da E Castelo Branco,
sociedade com escritério
em Angola desde 2005 atra-
vés da parceria com Victor
Félix. “E um pais onde esta
tudo a acontecer” e “todos
os dias chegam investidores
novos do Brasil, dos Estados

Unidos, da Europa”, realca
Marques da Cruz. As reser-
vas de petrdleo, gas natural,
diamantes e as necessida-
des estruturais tornam An-
gola num mercado “muito
interessante”. Neste senti-
do, a F. Castelo Branco aca-
ba de celebrar um acordo
com a Schmidt, Valois, uma
sociedade brasileira espe-
cializada no sector energéti-
co. Este acordo visa sobre-
tudo dotar a F. Castelo Bran-
co do ‘know-how’ especifi-
co num mercado crucial.

Mas na chegada a Angola
nem tudo é facil para os ad-
vogados portugueses. Des-

“Temos de estar
onde 0s nossos
clientes estao”, diz
Nobre Guedes.

“Dada a situacdo
do mercado
nacional achdmos
que deviamos
seguir a estratégia
das maiores
empresas
portuguesas”,
sublinha Vitor
Marques da Cruz.

de logo, é-lhes vedada a
possibilidade de exercer a
profissdo, um exclusivo dos
cidadaos angolanos. A estas
dificuldades legais, somam-
se obstaculos logisticos: ‘A
abertura de um escritorio
em Luanda é tao complica-
da como abrir um escritério
em Londres”, reconhece
Marques da Cruz, advertin-
do potenciais investidores.
A Vieira de Almeida é outra
sociedade nacional com os
olhos postos no mercado
angolano: “Estamos a pon-
derar aprofundar relacdes
com um dos escritorios
com quem j4 trabalhamos”,
revelou Fernando Resina da
Silva. O sécio da VdA desta-
ca a importancia de Portu-
gal como porta de entrada
em Africa: “ha brasileiros
que querem investir em An-
gola e pedem referéncias ao
NOSSO escritorio”.

Brasil é outro dos destinos
privilegiados para os advo-
gados portugueses. A PLMJ
tem uma parceria com um
grande escritério brasileiro
(Tozzini Freire). O sécio
Darcy Teixeira e o respon-
savel por esta parceria den-
tro da PLM]J, Jorge Brito Pe-
reira, falaram com o Didrio
Economico para fazer o ba-
lango desta sinergia. “Tra-
balhamos muito ao nivel de
troca de informacdes, co-
nhecimento, aconselha-
mento a clientes”, explicou
Brito Pereira. Turismo, te-
lecomunicacoes, servicos
financeiros e energia, sao
areas onde ja hi niveis de
investimento muito signi-
ficativos no Brasil. Mas
ha outras areas que vao
sentir um aumento, no-
meadamente nas energias
renovaveis, garantem os
advogados.m

A cidade de Luanda vista do mar

Exportacdes para o Brasil rondam os 250 milhdes

& Em 2007, o Brasil foi o oitavo
fornecedor internacional do mercado
portugués. As importagdes portuguesas
representaram mais de 1.37 mil milhdes de

mercado brasileiro estd longe de ter a
expressdo do angolano. Vale cerca de
258 milhdes de euros. Cerca de 0.7% do
total e que faz do Brasil apenas o 16°

euros para a cliente das
economia brasileira. ) i A exportacdes

No ano de 2003, Trocas comerciais Portugal-Brasil portuqucesas.
Portugal era apenas ~Entre 2003 e 2007 Ainda assim, a

o 11° cliente do 1500 evolucdo entre
Brasil com uma B IMPORTAGOES 2003 e 2007 foi
quota de mercado 1200 positiva, passando

pouco superior a

1.5%. Hoje, mais de 900
2,5% das
exportacdes 600

brasileiras tém
Portugal como
destino. Contudo,
para as exportacoes o
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de 129 milhdes de
euros para 258
milhdes no ano
passado. O maior
salto nas
exportacoes
portuguesas para o
Brasil deu-se entre

portuguesas, o

Fonte: Instituto Nacional de Estatistica

2005 e 2006.
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M E a mais recente socieda-
de portuguesa a estabele-
cer-se em Luanda. Com a
Moniz Brito, Advogados e
Paulo Antunes como par-
ceiro local, o escritério de
Nobre Guedes espera com-
pletar o tridngulo peninsula
Ibérica-Brasil-Africa.

ALGUNS DOS ESCR
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F. Castelo Branco & Associados

MEm Angola desde 2005,
em associagao com Victor
Félix, o escritério portugués
tem vindo a crescer anual-
mente. A aposta na dreada
energia com uma parceria
com os brasileiros da
Schmidt, Valois é central na
estratégia de 2008.

VITOR MARQUES DA CRUZ

ITORIOS COM PRESENCA EM ANGOLA
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JORGE BRITO PEREIRA
PLMJ

B APLMJ mantém ha va-
rios anos relagdes préximas
com o mercado angolano.
Dessas relagdes destaca-se
a parceria com a MG Advo-
gados, um dos maiores es-
critérios angolanos, lidera-
da pelo ex-bastondrio Ma-
nuel Gongalves.
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g Portugal exporta 1,6 mil milhdes paré Angola

Angola é j& o sexto maior mercado
para as exportagdes portuguesas. Uma

posicdo sustentada

Luanda,
principalmente nos
Ultimos quatro
anos. Em 2003,
somente 2.32% das
exportacdes
nacionais tinham o
mercado angolano
como destino.
Apenas trés anos
depois, em 2007, as
exportacdes
praticamente
duplicaram e
Angola saltou do
nono para o sexto

das relagdes comerciais entre Lisboa e

no desenvolvimento

Trocas comerciais Portugal-Angola

Importacdes e Exportacdes crescem entre 2003 e 2007
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Fonte: Instituto Nacional de Estatistica

lugar entre os parceiros comerciais mais
relevantes para Portugal. No dltimo ano,
as exportagdes para Angola
ascenderam a 1,6 mil milhdes de euros.

Em sentido
inverso, e no
mesmo periodo de
tempo, Portugal
também
aumentou as suas
importacoes de
Angola,
assumindo-se
COMO 0 seu 24°
cliente. Ainda
assim, as
importacdes estdao
substancialmente
abaixo das
exportacdes.
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