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Paulo Alexandre Coelho

A sociedade do advogado Proenca

de Carvalho associou-se.em™
Portugal a Uria Menendez, eleita
melhor sociedade ibérica.

Uria Menendez eleita melhor
sociedade de advogados ibérica

Trés firmas portuguesas foram nomeadas, mas perderam o prémio
para uma sociedade espanhola que ja mantém actividade em Portugal.

Susana Represas, em Berlim
susana.represas@economico.pt

A revista inglesa “The Lawyer”,
publicacio europeia de referéncia
na drea do Direito, distinguiu os
melhores advogados europeus do
ano, dando ao escritério francés
Salans o prémio de melhor socie-
dade em 2010 e aos espanhois
Uria Menendez a distin¢do de
melhor firma ibérica do ano. Nes-
ta competicdo, os portugueses
conseguiram trés nomeacoes,
mas foram os espanhdis que leva-
ram os prémios.

O sécio da Gomez-Acebo &
Pombo, Anténio Martin, desta-
cou-se como ‘managing partner’
de 2010, numa disputa onde tam-
bém estava um dos fundadores da
PLMJ. Luis Saragga Leal considerou
que a presenca numa lista de sete
advogados de toda a Europa revela
0 “sucesso da gestdo na PLMJ”.
Para o socio de um dos maiores es-
critérios portugueses, a introducio
do fenémeno da gestio nas socie-
dades “tem uma importancia cres-
cente na partilha de riscos com os
clientes” (ver entrevista).

Ao Diario Econdmico, o vence-
dor Anténio Martin sublinhou que

este prémio oferece “reconheci-
mento externo e sobretudo passa
uma mensagem interna de forca”.
Para o responsdvel do escritério
que recentemente abriu portas em
Lisboa, “o prémio revela que a es-
tratégia que definimos ao longo
dos dltimos anos foi uma boa esco-
lha e estamos no caminho certo”.

O director de comunicagio da
espanhola Urfa Menendez, Dioni-
sio Uria, também esteve em Ber-
lim, onde decorreu a cerimonia de
entrega dos prémios, e recebeu a
disting¢do para a firma ibérica do
ano. O filho de Rodrigo Uria, que
fundou uma das maiores socieda-
des espanholas, admitiu que “é
bom ter o reconhecimento do
mercado e dos clientes” através
destes prémios, que partem de
uma base de candidaturas, mas
cuja decisio cabe a um juri. Sobre
o projecto em Portugal, onde o es-
critério sofreu mudancas recentes
com a saida de Francisco S Car-
neiro e a entrada do conhecido
advogado Daniel Proenca de Car-
valho, Dionisio Uria afirmou que
“Portugal € um mercado prioritd-
rio”. Nesta altura, contudo, “o
foco estd em dar consisténcia a
esse projecto, em sermos mais

PORTUGUESES NOMEADOS

® A Uria Menéndez, eleita
melhor firma ibérica, aliou-se em
Fevereiro deste ano a sociedade
do portugués Daniel Proenca de
Carvalho, para as operagdes em
Portugal.

® A PLMJ, uma das firmas
portuguesas nomeadas, conta
com uma equipa de 200
advogados e 43 sécios, entre
eles José Miguel Judice e Luis
Sdragga Leal.

® Com 20 sécios, a sociedade
Vieira de Almeida & Associados
foi uma das presencas na lista de
nomeados da revista “Lawyer".

® A Cuatrecasas, Goncalves
Pereira foi uma das candidatas a
melhor firma ibérica.

fortes e consistentes, e nio tanto
em crescer”.

Presencas portuguesas

Na ‘short list” de melhor sociedade
dos dois paises ibéricos, estava
também a portuguesa VdA. O s6-
cio Jodo Vieira de Almeida reco-
nhece que a presenca nestas ceri-
monias da “visibilidade ao escrit6-
rio, mas obriga a um esforco gran-
dee, por isso, ¢ um bom exercicio a
capacidade de trabalho interno”,
acrescentou o advogado.

No mesmo grupo de finalistas
estava também a PLMJ. O sécio-
administrador Manuel Santos Vi-
tor sublinhou que a distin¢do “é o
resultado do esforco de interna-
cionalizacdo da PLMJ e do traba-
lho com escritoérios internacio-
nais”. O advogado foi um dos ora-
dores da conferéncia que antece-
deu a cerimoénia.

O encontro que juntou varias
firmas europeias foi aproveitado
para debater temas que preocu-
pam os advogados, tais como as
licOes a retirar da crise economica,
novos modelos de pagamento de
honorarios, desafios do marke-
ting, ou as oportunidades dos
mercados emergentes. B
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LUiS SARAGGA LEAL

Advogado e Sécio da PLMJ

"“A crise colocou
desafios a
rentabilizacao
dos servicos"

Qual a importancia de ter sido
nomeado para uma ‘short list’
de sete advogados europeus na
categoria de ‘'managing partner’
do ano?

Esta selec¢do corresponde ao
reconhecimento internacional da
gestdo da PLMJ nos Ultimos anos e
ao cardcter inovador da maioria dos
seus projectos, que visam preparar
a sociedade para os novos desafios.
Por outro lado, é a valorizagdo da
politica de proximidade que temos
com 0s nossos clientes e que
pressupde um maior conhecimento
das especificidades das suas
actividades, o que conduz a criacdo
de equipas multidisciplinares, para a
prestacdo de um servico eficiente,
de qualidade, mas de valor
acrescentado para as decisdes
correntes dos seus negdcios.

Esse reconhecimento
internacional também é um
desafio para os advogados?
Sim, porque pressupde igualmente
que estejam em condi¢des de
apoiar os clientes no seu esforgo
de internacionaliza¢do, sobretudo
nos mercados tradicionalmente
prioritdrios, como os PALOP e o
centro leste europeu, dando-lhes a
garantia de qualidade e eficiéncia
que estdo habituados com PLMJ.

A gestdo dentro de um
escritoério de advogados esta a
assumir cada vez maior
importancia. Porqué?

O fenémeno da gestdo nas
sociedades de advogados ainda é
recente, mas tem uma
importancia crescente na
utilizacdo dos recursos e na
criagdo de partilha de riscos com
os clientes. A crise econémica veio
colocar desafios crescentes para a
rentabilizagdo dos servigos
prestados pelas sociedades de
advogados, e a gestdo é tanto
mais complexa consoante a
dimensdo e internacionalizacao
das sociedades e tanto mais
exigente quanto a sofisticagdo da
base de clientes. m



