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Entrevista Xu Yonggian e Luis Saragga Leal

SOCI0S DA DACHENG E DA PLMJ

Projectos
logisticos
eCPLPna
mira da China

Como pode uma parceria de advogados
para fomentar negdcios entre Portugal
e a China? Os dois parceiros respondem

JOAO MALTEZ
jmaltez@negocios.pt

As grandes infra-estruturas logisti-
cas, como o Porto de Sines, e o pro-
gramade privatizagoes previsto para
Portugal estéio namiradosempresa-
rios chineses. Xu Yonggian, séciode
spmgrande escritoriodeadvocaciada
China, confirma-o, a0 mesmo tem-
po que desafia os empresarios por-
tugueses a verem aquele mercado
como a porta para a internacionali-
zagdo. Yonggian, cuja sociedade
mantém uma parceriacom a portu-
guesa PLMJ, esteve recentemente
em Lisboa. Foi com este advogado e
com Luis Saragga Leal que o Negbdos

manteve a conversaque se segue

Qual éaimporténda de Portugal, um pe-

(queno pals, para 0s investidores de um

mercado como a dimens3o como o da
™ China?

Xu Yonggian (XY) - Portugal ¢ uma
pequena economia e um pequeno
pais, mastal ndoimpede que vejamos
muitas oportunidades de negdcio
neste pais, nomeadamente ao nivel
de grandes projectos infraestrutu-
rais. Por outro lado, Portugal é tam-
bém uma porta de entrada para os
mercadosdaComunidadede Paises

e Lingua Portuguesa (CPLP), no-
meadamente os paises africanos, que
suscitam particularinteresse asem-

sas chinesas,

Falou de projectos infra-estruturais em
Portugal. Estd areferir-se a0 Porto deSi-
nes?

XY - No ambito de um encontro
promovido pela AICEP - Agéncia
parao Investimentoe Comércio Ex-
terno de Portugal -, ja tivemos en-
contros com responsaveis do porto
de Sines. E um projecto muito inte-
ressante e que tem todas as condi-
¢oOes atrairinvestidores chineses.

Quando é que se veriio os resultados des-
ta parceria desta panceria entre a PLMJ
eaDacheng, noque dizrespeitoa inves-
timentos num ou outro pas, por parte
de dlientes destas duas sociedades de

advogados?

LulsSdragaLeal (LSL)- Embreve. HA
todoum conjuntode investimentos
relativamente aos quaisnos tem sido
solicitada asessoriajuridica.

De portugueses na China?

LSL-DeportuguesesnaChinaeda
Chinaem Portugal, mas tambémde
empresirios chineses em paises da
CPLP.

Em que sectores?

LSL-Em Portugal sao basicamen-
tegrandes projectosdeinfraestrutu- ~
ras logisticas, comoo Portode Sines.
Ha também um forte interesse no
programade privatizacdes nonosso
pais. No que diz respeito aos paises
da CPLP, conforme previstono12.°
Pano Quinquenal da economia chi-
nesa, os investimentos envolvem
apostas estratégicas no sector ener-
gético, recursos naturais, obras pi--
blicas e projectos agricolas.

Pensando em possiveis parcerias com

A Chinaestaa

tornar-se o maior

mercado mundial,

pelo que
pensamos que

¢ de capital

importancia para

as empresas

portuguesas
poderem entrar

neste mercado.

XU YONGQIAN

Sécio da sociedade de advogados

chinesa Dacheng

empresérios portuguesas, deque forma

estdo os investidores chineses a entra-

ranos paises da CPLP?

LSL - Os empresdrios chineses
compreenderam que 0 seu sucesso
em paisesondesefalaportuguéssera
maisbem sucedido seentrarem nes-
ses mercados em regime de “joint
venture” com empresas portugue-
sas. Estas tém maior experiénciae
tém mais conhecimentodos merca-
dos, por forgada partilhadacultura,
dahistéria eigualmente de um regi-
mejuridicosemelhante. Eproveito-
sopara as empresas chinesas entra-
rem para esses paises em parceria
com empresas portuguesaseatravés
de aliangas estratégias que ji 14 tra-
balham. Talé reconhecidopelasem-
presas chinesas. Isso pode também
trazer novas oportunidades paraas
empresas portuguesas e para inter-
nacionalizarem as suas actividades
em Affica.

De que modo pode esta parceria entre

associedades de advogados PLMJ e Da-

chengpromover a ida de empresas por-

tuguesas paraa China?

XY - A China estd a tornar-se o
maior mercado mundial, pelo que
pensamosque éde capital importin-

ciaparaasempresas portuguesas po-
derem entrar neste mercado. Em
conjuntocoma PLMJ, mantivemos
conversagoes com diversas empre-
sas portuguesas para lhes apresen-
tar algumas oportunidades estraté-
gicas de negaciona China. Em algu-
mas regides do interior pais e tam-
bém nas dreas urbanasestioemecur-
soprojectos de grande envergadura
ao nivel das obras puiblicas.

Al 3s empresas portuguesas podem en-

contrar uma janela de oportunidade?

XY - Af, as empresas portuguesas
podem ter uma palavra a dizer. Ou-
tradas dreas em que os empresarios
portugueses poderdo apostar é nas
novastecnologia, de queaChinacon-
tinua a procurae que as autoridades
privilegiam proporcionadouma li-
nhafinanceiraparainvestimentodi- .
recto estrangeiro nesta sector. Isto,
porquea Chinanecessitade promo-
ver um “up-grade” significativo em
termos de qualidade da sua produ-
¢do industrial.

Como chegaram a PLMJ e Dancheng a

esta parceria?

XY - Primeiro, ambas as socieda-
dessiomembrosdeumaredeinter-
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Uma dimensao
a medida
do pais de origem

A Dacheng Law Offices,

sociedade chinesa com

que a PLMJ mantém uma
parceria, é de outra dimensao,
quando se recorre aos nlimeros.
Tem 1.900 funciondrios, entre
advogados e areas de apoio,
distribuidos por 28 escritdrios
locais, nomeadamente em
Pequim, Xangai e Hong-Kong.
A sociedade tem igualmente uma
forte presenca internacional,
assente em escritdrios préprios
e parcerias espalhadas pelo
mundo, nomeadamente em
Sidney, Washington ou Singapura.
E uma dimensZo & medida do pais
de origem, esse mesmo que
acabou de tornar-se a segunda
maior poténcia econémica
mundial. Em 2010, o comércio
internacional da China com
Portugal terd crescido mais de
30% e com os paises da CPLP
mais de 45%, valores que
poderdo crescer ainda mais,
tendo em conta que a aposta
na Africa luséfona e nas suas
matérias-primas sdo designios
estratégicos do 12.9 plano
quinguenal aprovado pelas
autoridades chinesas.

nacional de sociedades de advoga-
dos. Depois,a PLMJ é o maiorescri-
torio de advocacia em Portugal e o
mesmo sucede com a Dacheng, re-
lativamente a China. Além do mais,
as duas sociedades perseguem uma
estratégia muito semelhante. Sio
_ambas sociedades que actuam nos
respectivos mercados, masdispdem
de uma estratégia de actuacfio mais
global.

Que tipo de servigos propiciam uma e

outra sodedade numa eventual situa-

¢do deassessoriajuridica aos dientesao
dientes do esaritdrio parceiro?

LSL - Esta é uma parceria estraté-
gica. Ambasas firmas podemassegu-
rar assessoria juridica a clientes da
outrasociedade. Asseguramos ser-
vigos juridicos &s empresas portu-
guesas que pretendam entrar no
mercado chinés, assim como a Da-
cheng proporcionaigualmente,com
oapoiodaPLMJ, assessoriajuridica
aos investidores chineses que pre-
tendam entrar no nosso mercado.

E quando est3o em causa palses africa-

nos de expressdo lusfona?

LSL - As empresas chinesas que
pretendam entrarno mercadoeuro-

peu ou nos paises da CPLP, onde a
PLMJ conta com uma rede de par-
cerias com escritorios locais, propor-
cionamos exactamente o0 mesmo
tipode apoio. O que estamos a fazer,
de forma mutua, é disponibilizar os
nossos conhecimentos e 0s nossos
advogados, colocando-os ao servico
dosclientesde ambasassociedades.
Trabalharemconjuntoéalégicades-
taparceria estratégica.

E uma logica de assessoriamituaa dien-
tes?

LSL-Alogicaé, napratica, os clien-
tes portugueses que vém ter connos-
co em Portugal, em Angola ou em
Mogambique paradiscutiros projec-
tos que possam desenvolver na Chi-
na, da mesma maneira os clientes
chineses podemdiscutiros seuspro-
jectos de investimento para Portu-
gal ou para os paises da CPLP em
qualquer dosescritoriosda Dacheng,
na China. Ajuda muito que tenha-
mos este networking, como ajuda o
facto de contarmos com dois advo-
gadosnoescritériode Pequim. Bem
como teremos brevemente um ad-
vogadoda Dachengatrabalharcon-
nosco, podendo deslocar-se ciclica-

mente a Angolaou Mogambique.

Ha todo um
conjunto de
investimentos
relativamente aos
quais nos tem sido
solicitada
assessoria juridica.
[Quer] de
portugueses

na China, [quer]
da China

em Portugal.

LUis SARAGGA LEAL
S6cio da PLMJ
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